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Offre d’emploi consultants (es) Supply Chain et Services 

 

Description du poste  

Directement rattaché(e) aux associés, Votre rôle est complet. Vous analyserez des données 

clients sur tous les aspects / indicateurs de performance. 

 

Vous interviendrez directement chez les clients sur tous les sujets de l'étude confiée à OPM en 

appui des associés. A ce titre, vous serez au cœur des missions et des réflexions.  

 

Vous bénéficierez dès votre arrivée d'un accompagnement vous permettant rapidement 

d'être autonome pour des missions en clientèle. Nos expériences professionnelles en 

compléments de compétences conseil, saurons vous faire progresser. 

 

Vous participerez aux points d'avancement et/ou des conclusions des études auprès des 

clients d'OPM que sont les Directions Générales ou Présidence des sociétés. 

 

Type de contrat 

CDI 

 

 

Descriptif du poste 

Consultants(es) confirmé(es) avec 2/5 années d'expériences professionnelles en cabinet de 

conseil ou service étude et/ou méthode d'une entreprise. 

 

De formation BAC +5, idéalement diplômé (e) d'une grande école d'ingénieur ou de 

commerce, vous êtes impérativement à l'aise avec le traitement de base de données. 

 

Vous êtes naturellement ouvert(e) à tout ce qui est nouveau, prêt(e) à découvrir au quotidien 

des secteurs et entreprises différentes. 

 

Naturellement curieux (se) avec une capacité d'écoute, d'analyse et de synthèse, votre 

personnalité fera la différence. 

 

 

Salaire 

40 000 à 45 000€, selon expérience. 

 

 

Description du cabinet OPM Conseil 

Cabinet de conseil crée en 2012, spécialisé en Supply Chain et politique des Services mais 

également dans toutes les autres Directions Opérationnelles des Entreprises. Nous 

accompagnons nos clients dans l'amélioration de la performance de leurs opérations. 

 

Les associés ont une grande expérience de cadres dirigeants dans de grands groupes souvent 

connus du grand public. 

  

Nous intervenons pour réaliser des diagnostics ou en vue de définir des stratégies de 

développement ou de re-déploiement d'activité ou de mise en place de programme 

opérationnel de performance.  

 

Nos méthodes dans l'analyse de valeur sont reconnues. Nous sommes souvent sollicités pour 

proposer des organisations que nous mettons en oeuvre venant ainsi concrétiser les objectifs. 

 

Nos missions ont très souvent des enjeux économiques très significatifs. Nos clients réguliers sont 

des distributeurs, des spécialistes du digital, des industriels, des professionnels de la santé et des 

fonds d’investissements. 


